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ZUKUNFT BAUEN. WENET ELITE
IMMOBILIENMAKLER WERDEN.

Nutzen Sie lhre Chance, die Maklerbranche von innen kennenzulernen.
WENET AG verbindet Erfahrung, Ausbildung und ein starkes Netzwerk.

Mehr als 50 Jahre Markt- und Branchenerfahrung
Personlicher Coach, Schulungen und Learning by doing

Nutzen Sie lhre Chance, die Maklerbranche von innen kennenzulernen.
WENET AG verbindet Erfahrung, Ausbildung und ein starkes Netzwerk.
Kontakt zu Fihrungskraften, Netzwerk und Partnern

Strukturierte Ausbildungsstufen und klare Leistungsziele

Professionelle Vermarktung, CRM-Systeme und qualifizierte Leads

Was wir bieten

Zukunft braucht klare Werte: Chancen ergreifen und neue Schritte gehen. WENET vereint Unternehmer-Mindset mit
professioneller Immobilienkompetenz.
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Die WENET AG - Ausbildung Netzwerk méglich Lust und Motivation z3hlen Ambition férdern
Strukturierte Ausbildung, Wertvolles Netzwerk, Leistung, Disziplin und Fihrung, Forderung und
Coachings und Praxisnéhe fiir nationale Datenbanken und Begeisterung flihren zu Karrierechancen fiir Makler
lhren Einstieg. digitale Tools. nachhaltigem Erfolg. Elite und Profis.

lhre Aufgaben

Ubernehmen Sie Verantwortung, nutzen Sie Ihr Verkaufstalent und begleiten Sie anspruchsvolle
Immobiliengeschafte erfolgreich zum Abschluss.

¢ Qualifizierte Leads erfolgreich betreuen * Besichtigungen professionell organisieren und durchfihren

¢ Neue Kunden und Immobilien akquirieren ¢ Verkaufs- und Preisverhandlungen sicher fihren

e Eigentimer und Kaufinteressenten professionell beraten e Vertriebs- und Akquisitionsaktivitaten aktiv umsetzen

¢ Immobilien erfolgreich vermarkten und vermitteln e Langfristige Kundenbeziehungen aufbauen und pflegen

¢ Verkaufsmandate eigenstandig begleiten e Marktpotenziale erkennen und gezielt nutzen

e Kunden von der Erstberatung bis zum Vertragsabschluss e Internationale Kontakte und Netzwerke gewinnbringend
betreuen einsetzen

Ihr Profil lhre Karriere bei WENET AG

e Mehrjdhrige nachweisbare Vertriebserfahrung Personlicher Coach & Begleitung

e Fundierte Erfahrung im Immobilienverkauf in der Schweiz Seminare, Workshops & Learning by doing
e Sicherer Umgang mit Outlook / MS Office Kontakt zu Fihrungskraft und Netzwerk

e Stilsichere Schweizer-Deutschkenntnisse (Muttersprache) Unternehmerisches Denken und

e Sehr gute kommunikative Fahigkeiten Selbststandigkeit

e Einwandfreie Umgangsformen, ausgepragtes Stil- &
Etiketteverstandnis

Bewerbung und Informationen: www.we-net.ch/karriere-immobilienbranche
Wealth Investment Network - WENET AG, Churerstrasse 158, Pfaffikon SZ 8808



https://we-net.ch/werden-sie-ein-elite-immobilienmakler/
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